Att tiinka pa nar du ska

SALJA DIN BOSTAD
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Vilkommen till

BULOW & LIND

Det viktigaste for oss pa Bilow & Lind ar att vara kunder blir
nojda. Fér manga innebar det kort och gott att f& bra betalt.
Darfor ar Iénsamhet vart huvudfokus, kombinerat med en
stor portion omtanke. Lat oss beréatta vad vi kan erbjuda for
att 6ka lbnsamheten och tryggheten i din bostadsférsaljning.




Faktorer som paverkar

FORSALJNINGSPRISET

Vi kan konstatera att det finns faktorer som
paverkar avsevart, men som ar svara eller omdjliga
att gora nagot at: det almanna ranteldget,
bankernas bendgenhet att lana ut pengar, utbud
och prislage pa likvardiga bostéder, nyhetsfldde
och lokala handelser, arbetsmarknad, konjunktur-
lage och vilka kopare som finns nér just du séljer.

ANNONSERING

Omfattning, storlek och attraktionskraft.

VISNINGSUPPLAGG
Tillgénglighet, kunskap och séljande upplagg.

VISNINGSMATERIALET

Ratt forsaliningsargument och ett komplett innehall, fina
bilder och bra kvalitetskansla som skapar trygghet.

UTGANGSPRIS

Ratt pris i forhallande till bostaden och marknadslage.

SASONG
Anpassa visningar s& att de inte sammanfaller med typiska
"franvaroperioder”, som jul, midsommar eller liknande.

BILDERNA
Bra bilder séljer, ger fler spekulanter och hojer attraktions-
kraften.

DEN SALJANDE BESKRIVNINGEN

Det ar betydelsefullt att valja ut de mest saljande fakto-
rerna och att ta med alla férdelar som gér att hitta kring
bostaden, omréadet och orten.

BOSTADENS SKICK

En fin bostad 6kar attraktionskraften och betalnings-
vilian. Att forbereda sin bostad pé ratt satt ar mycket
[dnsamt.

MAKLAREN
Tillganglighet fér visning, arbetssatt och bemétande,
samt férmaga att sélja, férhandla och argumentera.

MAKLARENS BANKRELATIONER

Kan 6ka kundens kopkraft, kan ordna lan till kund,
kan genom snabbheten ibland f& in fler kunder i
budgivningsskedet.

MAKLARENS SPEKULANTREGISTER

Alla kunder &r inte lika aktiva och en del behdver kontaktas
av méklaren. En extra budgivare kan i det enskilda fallet
hdja priset med manga 10 000-tals kronor.

Avslutningsvis kan vi konstatera att det finns faktorer som péverkar av-
sevart, men som é&r svéra eller omdyjliga att géra nagot at: det allménna
réinteldget, bankernas bendgenhet att lana ut pengar, utbud och pris-
ldge pa likvardiga bostédder, nyhetsfiéde och lokala hédndelser, arbets-
marknad, konjunkturldge och vilka képare som finns nér just du séljer.
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Vara

SAMARBETSPARTNERS

Vi har knutit till oss ett komplett natverk av forstklassiga

samarbetspartners som alla kan bidra till din bostads 6kade varde.

Bank

Jurist
Heminredare
Tradgardsmastare
Fotograf
Marknadsforare
Besiktningsman
Energideklaration

Flyttfirma

Stadbolag

Arkitekt

Hantverkare
Forsékringsbolag
Byggnadsvardsexpert
Auktionsféretag
Skatteexpert









Tre goda skal att

VALJA BULOW & LIND

PRESENTATIONEN AV DIN BOSTAD

Hur din bostad presenteras pa bostadsmarknaden har
stor betydelse for resultatet. Presentationen ska vara sé
tiltalande och attraktiv som mdgjligt, samtidigt som inne-
hallet tydligt ska lyfta fram det som séljer just din bostad
bast. Pa internet ska den sticka ut och bli ihagkommen.
Allt for att s& manga som mojligt ska ta steget att komma
pa visning.

FLER KOPARE

Ju fler spekulanter som kommer pé visning, desto stor-
re chans till ett bra férséljinings- pris. Med detta resone-
mang som grund soker vi kdpare lokalt, regionalt, na-
tionellt och i vart omfattande kundregister. Genom var
marknadsforingsbredd blir det mojligt att synas for sa
manga potentiella kdpare som majligt, oavsett var och
hur aktivt man letar.

VART ARBETSSATT

Nar vi séljer en bostad utgar vi frdn hur vi sjalva, om vi
vore sdljare, skulle vilja ha det. Vi delar upp hela proces-
sen och gor helt enkelt det basta valet vi kan i varje del.
Det betyder att det ar din fastighetsméklare som skoter
visningarna, ingen assistent. Och att du har en kontakt-
person fran borjan till slut, din maklare. Det innebar ock-
s& att du utlovas kontrollerade visningar dér vi vet vem
som kommer.

Visningarna tar langre tid nar alla familjer inte anlander
samma minut, men det &r vért det.

Kort och gott — du utlovas erfarna méaklare!
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Vad hénder ndr

MATERIAL \ "

FORBEREDELSER — Fotograf, besiktning och E 7
- Telefon med kund uppméatning bokas /'
— Méklare forbereder — Fotograferingsforberedelser ’
- Hembesok med réadgivning : — Maklare samlar in fakta
— Uppdragsavtal tecknas ' — En saljbeskrivning tas fram
— En tidsplan upprattas / — Eventuellt Homestyling
f — Fotografering och redigering

N .
| — Val av bilder ’ 1
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MARKNADSFORING
— Méklare kontaktar kopare i
kundregister

— Till salu-utskick trycks och delas ut
— Visningsmaterial trycks

— Visningsdatum bokas

- Marknadsforing pa avtalade
platser genomfors
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BUDGIVNING

— Budgivning och I6pande
information

— R&dgivning och férhandling om
avtalsvillkor

— Koépehandlingar uppréattas

— Kopare och séljare informeras

om nasta steg

VISNING

— Samtal med kopare och inbokning
av spekulanter

— Kontrollerad och férbokad visning

— Genomgang av visning och
rédgivning
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KOP

— Slutuppgorelse bokas

— Likvidavrékning tas fram

— Uppgorelse pé bank

— Overlamning av nycklar

— Kdparen erbjuds en kostnadsfri
véardering vid behov
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TIPS TILL DIG

PLANERA I TID
Ett noggrant arbete och ett genomténkt férsaljnings-
uppdrag &r ofta avgdrande for ett bra slutresultat.

LISTA UPP FORDELARNA MED

DITT BOENDE

Skriv ner alla positiva faktorer med bostaden och
omrédet; anvand sedan dessa i marknadsféringen.

SATT RATT UTGANGSPRIS
Undersdk marknadslaget med din maklare och ta reda
pa vilka faktorer som paverkar priset pa din bostad.

GOR DIN BOSTAD MER ATTRAKTIV FOR
MARKNADEN

Fundera igenom vilka vardehojande atgéarder som bor
vidtas infor visning.

VACKRA OCH TILLTALANDE BILDER AR
VIKTIGA

Fotografierna &ar kérnan i marknadsféringen och bra
bilder Okar intresset for din bostad.

BREDDA MARKNADSFORINGEN OCH NA
FLER KUNDER

Satsa pa ett paket av lokala, regionala och nationella
atgarder.

SKAPA KANSLOR AV TRIVSEL

OCH EXKLUSIVITET PA VISNINGEN

Avsta helst 6ppna visningar som ofta leder till trangsel
och irritation.

UNDVIK PROBLEM | EFTERHAND
Var tydlig med bostadens skick nér avtal skrivs och ta
upp brister som du kanner till.

DRA NYTTA AV VAR KOSTNADSFRIA
RADGIVNING!

Ring 040-300 305, sé& hjalper vi dig till en lyckad
bostadsaffar.



ERFARENA
SEDAN

1989

Vilkommen till oss pa Biilow & Lind

VI HJALPER SALJARE ATT FA SALT
SIN BOSTAD TILL BASTA PRIS OCH

KOPARE ATT HITTAETT NYTT HEM
ATT ALSKA!
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